Fordermittel fiir Projekt
~Center Halver” bewilligt

Keine separaten Zentren in der Innenstadt / Kostenlose Trainings fiir Geschaftsleute

.Center Halver”: Der Leader-Zu-
wendungsbescheid der Bezirks-
regierung Arnsberg liegt vor.
Der Stadtmarketingverein Hal-
ver erhilt Férdermittel, um un-
ter anderem ein gemeinsames
~Markendach” fiir alle Gewer-
betreibenden in Halver zu schaf-
fen. Bereits heute beginnt in
diesem Rahmen ein weiteres —
fiir die Einzelhandler kostenfrei-
es — Angebot: Eine professionel-
i le Beratung.

Das neue Fachmarktzentrum
‘und der Online-Handel stel-
len. den Halveraner Einzel-

handel vor Herausforderun-

gen. Der stationire Handel
' kann sich diesen Verinderun-
gen stellen. ,Durch eine neue

Positionierung kénnen Ein-

zelhdndler profitieren®, sagt

Wolfram Stroese, Vorsitzen-
der des Stadtmarketingver-
eins. Eine Stirke des Einzel-

handels sei das Einkaufser-

lebnis. ;

HALVER = Startschuss fiirs
|

~Strahlend das
~ Geschéaft verlassen”
| Ein Punkt, den Rita Kathari-
na Biermeier ausbauen will:
‘,,Irn Einzelhandel gilt eine
einfache Rechnung. Je moti-
vierter Verkiufer auftreten,
desto zufriedener sind die
Kundén. Wenn die Kunden

' mit einem Strahlen das Ge-*

 schift verlassen, dann erzih-
len sie das positive Kauferleb-
nis weiter, kommen mit Freu-

" de wieder und bescheren ho-
|

Rita Katharina Biermeier ist Business-Trainerin und méchte die

erlebnis, in der Halveraner Innenstadt ausbauen. = Foto: Philip Herzhoff

here Umsitze.“

Biermeier hat 20 Jahre im
stationdren Handel gearbei-
tet und sammelte Erfahrun-
gen in der Einzelhandels-
branche. In ihren Trainings
gibt sie ihr Wissen weiter.
Thre Mission: mehr Freude
am Verkaufen, gliicklichere
Kunden, besserer Ruf des Ein-
zelhandels wund steigende
Umsdtze. ,Ich kann mich
sehr gut in die Gedankenwelt
der Verkidufer hineinverset-
zen, da ich das Fach von der
Pike auf gelernt habe“, sagt
Rita Katharina Biermeier. Seit
2012 ist sie qualifizierte Busi-
ness-Trainerin und schult
Verkiufer, Fihrungskrifte
und Filialleiter im Einzelhan-

Durch das Leader-Projekt ,Center Halver” wird ein ,Markendach* fiir alle Gewerbetreibenden in Hal-

del.
Die Schulungen sind breit

~ gefichert und reichen von
‘der Neuausrichtung der ange-

botenen Waren, iiber Prisen-
tation der Ware, den Verkauf
von Zusatzartikeln bis hin
zur persénlichen Einstellung
des Mitarbeiters im Verkauf
und der rhetorischen Schu-
lung. ,Erfolgteich verkauft,
wer die Bediirfnisse seines
Kunden erkennt, immer den
Kundennutzen im Blick hat
und eine emotionale Bezie-
hung im Verkaufsgespriach
aufbauen kann“, meint Bier-
meier. Dazu wird Kontaktauf-
nahme und BegriiRung (Rhe-
torik und Koérpersprache), ak-

_tive Ansprache, Beziehungs-

ver — auch die an der Frankfurter StraBe — geschaffen. = Foto: Reichelt

aufbau zum Kunden und Er-
klairung der wunterschiedli-
chen Kundentypen sowie Ab-
schlusstechniken fiir den Ver-
kauf im Einzelhandel trai-
niert.

,Um die Halveraner Einzel-
hindler schulen zu kénnen,
wird Frau Biermeier bereits
ab Montag in' Halver unter-
wegs sein und das Geschafts-
leben unter die Lupe neh-
men, um sich so ein Gesamt-
bild zu verschaffen®, erklirt
Stroese. Daraus resultieren
weitere  kostenlose Bera-
tungsangebote fiir die Einzel-
hindler.

Kostenfreie
Projektférderung

»Wir weisen noch einmal
darauf hin, dass durch die
Projektforderung alle ,Center
Halver’-Angebote fiir die Ge-
schiftsleute vollig kostenfrei
sind. Auch eine Mitglied-
schaft im Stadtmarketingver-
ein wird mnicht vorausge-
setzt.“ Viel mehr gehe es bei
dem Projekt darum, dass
durch das ,Center Halver*
alle Einzelhdndler, Gastrono-
men, Handwerker und
Dienstleister ihre Geschifte
unter einer gemeinsamen
Marke prédsentieren. Wer an
der kostenfreien Schulung
teilnehmen will, kann sich
beim Stadtmarketingverein
per E-Mail an info@stadtmar-
keting-halver.de melden.




